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CORRIERE DELLA SERA

Software, I'accordo con Tencent

Neosperience punta
sul mercato cinese

1l meglio dell'Information tech-
nology made in Brescia mette a
segno un colpo in Asia. Value Chi-
na, societa del gruppo Neospe-
rience, Pmi innovativa quotata al-
I'Aim e fondata a Brescia nel 2006
da Dario Melpignano e Luigi Li-
notto che opera come software
vendor nel settore della Digital
Customer Experience, € stata in-
fatti scelta come official reseller di
Tencent Cloud per I'talia.

Si tratta di un accordo di parti-
colare rilievo, non solo date le ten-
sioni sul fronte tecnologico che
contrappongono
il mercato occi-
dentale a quello
asiatico — se ne
discute proprio
in questi giorni a
Davos con incon-
tri pubblici dai
titoli «Un futuro
modellato da
una corsa al riar-
mo tecnologico»
o «L'impatto glo-
bale di una guer-
ra fredda tecno-
logica» — ma anche perché é la
prima volta che il gigante cinese
Tencent — la terza societa su in-
ternet pili grande al mondo dietro

so0gle e Amazon — sottoscrive
un’intesa di questo tipo con
un’azienda italiana.

Tencent Cloud é la pili grande
azienda cinese che fornisce servizi

Servizi

Value China,
controllata
della Pmi
innovativa
bresciana
Neosperience,
e stata scelta
come «official
reseller» per
I'ltalia di
Tencent Cloud,
divisione

del gigante
asiatico

come il cloud computing, l'elabo-
razione dei dati da remoto, oltre a
una vasta gamma di servizi appli-
cativi per potenziare le attivita
delle imprese come le analisi di
mercato basate su advanced
analytics, appoggiandosi all'eco-
sistema che la big tech ha costrui-
to attorno a WeChat in Asia. Value
China potra d’'ora in poi aprire alle
imprese italiane ed europee tutto
il sistema high-tech di Tencent.
«Siamo molto orgogliosi di
aver raggiunto questo risultato —
afferma Luca Qiu, Ceo di Value
China —. In que-
sto modo, grazie
ai nuovi servizi
ora disponibili
in azienda, le di-
stanze fra Italia e
Cina sono sem-
pre piu ridotte».
Grazie a que-
sta collaborazio-
ne, Value China e
le altre societa
del gruppo Neo-
sperience po-
tranno cosl offri-
re servizi di digital marketing
avanzati sfruttando tutti 1 servizi
offerti da Tencent per il mercato
asiatico, e permettendo in questo
modo alle aziende italiane ed eu-
ropee di raggiungere I'immenso
bacino dei clienti del Far East.
M.D.B.
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